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Uma nova norma global

sobre receita

O International Accounting Standards Board - IASB (Conselho
Internacional de Normas Contdbeis) e o U.S. FASB (Conselho
de Normas Contdbeis Financeiras dos EUA) finalmente
publicaram sua nova Norma sobre receitas, a IFRS 16 - ‘Receita
de Contratos com Clientes’ (ASU 2014-09 ou Tépico 606 nos
EUA). Este boletim resume os novos requisitos e o que eles

significardo para o setor da construcdo.

A IFRS 15, ‘Receita de Contratos com Clientes’,
recentemente emitida, substitui a IAS 11 ‘Contratos
de Construgdo’ e fornece novas orientacgoes
significativas que abordam questoes fundamentais
como:

* Avreceita pode ser reconhecida ao longo do tempo ou
somente apds a conclusdo?

+  Quando os pacotes de servigos representam uma
obrigagdo de desempenho separada?

+ Que impacto as modificagdes contratuais (‘pedidos
de alteragdo’) podem ter nas receitas atuais e futuras?

+  Quando celebrar um segundo contrato com o mesmo
cliente pode impactar a receita no contrato original?

*  Quais custos devem ser incluidos ao estimar o
desempenho utilizando o método cost-to-cost?

+  Como os pagamentos de incentivo devem ser
contabilizados?

+ Os custos de aquisigdo podem ser capitalizados ou
devem ser cobrados?

Com o potencial de impactar significativamente

o tempo e o valor dar receita reconhecida, as
entidades da construgdo vao querer investir tempo
antecipadamente para garantir que todos os impactos
criticos sejam identificados e compreendidos com
bastante antecedéncia antes da implementagdo.
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Um olhar sobre a nova norma

A nova Norma substitui a IAS 11, a IAS 18 e algumas Interpretagdes
relacionadas a receitas. Todas as transacoes dentro de seu
escopo aplicardo um Gnico modelo baseado em controle
centralizado, em torno das seguintes 5 etapas:

Etapa 1:

|dentificar o contrato com um cliente

Etapa 2:

Identificar as obrigagdes de desempenho

Etapa 3:

Determinar o prego da transagdo

Etapa L

Alocar o prego da transagdo para as
obrigagoes de desempenho

Etapa 5:

Reconhecer a receita quando (ou & medida
em que) as obrigagdes de desempenho sdo
atendidas

@ Q @ @ (e

AIFRS 15 altera os critérios para determinar se a receita é
reconhecida em um determinado momento ou ao longo do
tempo. Além disso, embora os pontos a seguir possam variar
em termos de seu impacto esperado no setor da construgdo,
a IFRS 15 traz mais orientagdes em muitas Greas ndo
completamente cobertas pelas IFRSs atuais, como:

 estruturas com multiplos elementos

* modificagdes de contrato

+ contraprestagdo varidvel e ndo em espécie

+ direitos de retorno e outras opgdes do cliente
+ opgdes e contratos de recompra de clientes

+ garantias

+ principal contra agente (bruto contra liquido)
+ licenciamento de propriedade intelectual

+ perdas

+ taxas adiantadas ndo reembolsdveis

+ consignagdo e entregas condicionais.

A IFRS 15 exigird uma divulgagdo consideravelmente maior
quanto a reconhecimento de receitas, incluindo informagdes
sobre saldos e mudangas contratuais, obrigagdes de
desempenho remanescentes (pedidos a executar) e decisdes
importantes acerca dos cronogramas e métodos de
reconhecimento de receita.

Transigdo e inicio de vigéncia

AIFRS 15 é valida para periodos exercicios iniciando em
ou apds 1o de janeiro de 2017. A transigdo é retrospectiva,
sujeita a algumas simplificagdes, incluindo uma opgdo
para ndo reformular periodos comparativos. A aplicagdo
antecipada & permitida.
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O que isso significa para
o setor da construgao

Contabilizar a receita no setor da construcdo envolve desafios
Gnicos, desde lidar com a forma de contabilizar pedidos de
alteragdo frequentes e identificar custos incorridos que ndo
representam o progresso feito em diregdo d conclusdo, até
determinar se um bem ou servigo prometido & parte de uma
obrigagdo de desempenho maior.

Embora a IAS 11 fornega alguns detalhes sobre como contabilizar esses tipos de ajustes, muitas questdes mais complexas ndo sdo
abordadas e muitas entidades atualmente se encontram em analogia com a ASC 605-35 do FASB para orientagdo adicional. Como
a IAS 11 e a maior parte da ASC 605-35 (com excegdo da determinagdo da necessidade de provisdes para perdas) foram agora
substituidas, as entidades precisardo focar em analisar seus ajustes sob as novas orientagdes da IFRS 15.

Etapa 1: Identificar o contrato com

Enquanto a IAS 11 se aplica a
‘contratos de construgdo’, a IFRS 15
se aplica de forma mais ampla. Com
apenas algumas excegdes, a IFRS 15
se aplica a todos os contratos com
clientes para fornecimento de bens
ou servigos (por exemplo, venda de
mercadorias, prestagdo de servigos,
contratos de construgdo, acordos de
licenciamento, etc.).

Embora mais abrangente, a IFRS 15
exige ajustes para atender a novos
critérios antes que sua orientagdo
detalhada possa ser aplicada, incluindo:

« o contrato tem substéncia comercial;
* as partes aprovaram o contrato;

+ aentidade pode identificar os
direitos de cada parte e as condigdes
de pagamento;

+ & provavel que a entidade receba
contraprestagdo.

Critérios ndo atendidos

Quando os pagamentos sdo recebidos
de um cliente antes que todos os

itens acima sejam atendidos, esses
pagamentos devem ser apresentados
como um passivo até que os critérios
sejam atendidos ou na ocorréncia de
uma das seguintes situagdes:

» aexecugdo foi concluida e a
contraprestagdo recebida ndo é
reembolsavel;

» o acordo foi cancelado e qualquer
contraprestagdo recebida ndo é
reembolsavel.

Combinando contratos

A orientagdo atual da IAS 11 requer o
exercicio de julgamento considerdvel ao
determinar se os contratos devem ser
combinados, oferecendo apenas uma
série de indicadores que podem indicar
quando dois ou mais contratos fazem
parte do mesmo acordo econémico.

Enquanto a IAS 11 se aplica
a ‘contratos de construgdo’,
a IFRS 15 se aplica de forma
mais ampla.

Em contraste, a IFRS 15 exige
explicitamente que uma entidade combine
contratos que sdo celebrados ao mesmo
tempo (ou quase ao mesmo tempo) com

o mesmo cliente, se um ou mais dos
seguintes critérios forem atendidos:

+ os contratos sdo negociados como
um pacote com um Gnico objetivo
comercial;
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+ o valor da contraprestagdo a ser paga
em um contrato depende do prego ou
desempenho do outro contrato;

+ o0s bens ou servigos prometidos nos
contratos sdo uma Gnica obrigagdo
de desempenho.

A existéncia de critérios explicitos para
fazer combinagdes de ajustes (e o
fato de que apenas um critério deve
ser atendido) pode alterar o resultado
contdbil de alguns ajustes.

De acordo com a IAS 11, as alteragdes no
escopo e/ou prego de um contrato sdo
incluidas na receita do contrato quando:

+ & provavel que o cliente aprove a
variagdo e o valor;

+ o valor da receita pode ser
mensurado de forma confiavel.

De acordo com a IFRS 15, se as
partes aprovarem uma alteragdo no
escopo de um contrato, mas ainda

ndo chegarem a um acordo sobre a
alteragdo correspondente no prego,
a IFRS 15 exige que uma entidade
estime a alteragdo no prego do
contrato, aplicando os conceitos
relacionados a precificagdo varigvel
e restricdo de receitas (discutido na
Etapa 3).

A depender das circunstancias,

uma modificagdo de contrato é
contabilizada como um contrato
separado, como a rescisdo de um
contrato existente e a criagdo de

um novo contrato, ou como parte de
um contrato existente. Por exemplo,
quando um contrato de prego fixo

é impactado por um pedido de
alteragdo subsequente que ndo é
considerado “distinto” da obrigagdo
de desempenho original, o vendedor
ajusta o prego da transagdo e a
mensuragdo do progresso em diregdo
& conclusdo e ajusta a receita com
base em ‘recuperagdo cumulativa’.

De acordo com a IFRS 15, se
as partes aprovarem uma
mudanga no escopo de um
contrato, mas ainda ndo

chegarem a um acordo sobre
a alteragdo correspondente
no prego, a IFRS 15 exige

que uma entidade estime

a alteragdo no preco do
contrato, aplicando os
conceitos relacionados

a precificagdo variavel e
restricdo de receitas.

Etapa 2: Identificar as obrigagoes de desempenho

O fundamento do modelo IFRS 15 é o
fato de que a receita é reconhecida
apds o cumprimento de obrigagdes de
desempenho ‘distintas’, ao invés vez
do contrato como um todo. Um bem ou
servigo prometido é ‘distinto’ se ambos:

+ o cliente se beneficia do item por
conta propria ou junto com outros
recursos prontamente disponiveis

- & “identificavel separadamente”, por
exemplo, o fornecedor ndo fornece
um servigo significativo que integre,
modifique ou personalize as varias
obrigagdes de desempenho.

A IFRS 15 esclarece que uma
obrigagdo de desempenho em
particular existe quando a entidade
fornece um servigo significativo de
integragdo de um bem ou servigo
com outros bens ou servigos em um
contrato para fornecer ao cliente uma
solugdo combinada. Como resultado
disto, muitos contratos de constru¢do
serdo contabilizados como uma Gnica
obrigagdo de desempenho.

Um considerdvel esforgo de andlise
serd necessdrio para avaliar a
separabilidade de mdltiplos elementos
com base nos critérios ‘distintos’
descritos acima, e isso pode resultar
na separagdo em mais elementos ou
em elementos diferentes. Por exemplo,
um Gnico contrato de construgdo
pode conter servigos de engenharia,
procurement e construgdo que podem
ser contabilizados como obrigagdes de
desempenho separadas.

Um Gnico contrato

de construcdo pode

conter servicos de
engenharia, procurement

e construgdo que podem
ser contabilizados como
obrigacoes de desempenho
separadas.
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Etapa 3: Determinar o preco da transacdo

De acordo com a IFRS 15, o ‘preco
de transag¢do’ de um contrato € “... o
valor em contraprestagdo que uma
entidade espera receber em troca
da transferéncia de bens ou servigos
prometidos a um cliente...”. Essa
contraprestagdo pode incluir valores
fixos, variaveis ou ambos.

Contraprestagdo variavel

Acordos com precgos variaveis (por
exemplo, prémios ou pagamentos de
incentivo) de um tipo ou outro sGo comuns
no setor da construgdo. Uma entidade
estima e inclui valores de pagamento

varidveis no prego do contrato utilizando
uma abordagem conforme probabilidade
ou usando valor mais provavel. O valor
também estd sujeito a uma restrigdio

de receita, de tal forma que os valores
estimados sdo incluidos no prego do
contrato somente na medida em que seja
altamente provével que uma alteragdo
subsequente na estimativa ndo resulte
em uma reversdo significativa da receita
reconhecida acumulada do contrato.

Embora uma consideravel esforco de
andlise possa ser necessdrio para
avaliar muitos tipos de contraprestagdo

variével sob o novo modelo, ndo
esperamos que esses requisitos tenham
um impacto significativo em particular
sobre os pagamentos de incentivos,
posto que orientagdes existentes exigem
que os pagamentos de incentivo sejam
incluidos na receita do contrato quando
os dois fatos abaixo ocorrem:

+ & provavel que as normas de
desempenho especificadas sejam
atendidas ou excedidas

+ o valor do pagamento de incentivo
pode ser mensurado de maneira
confiavel.

Etapa W: Alocar o preco da transacdo para
as obrigacoes de desempenho

Quando uma entidade determina que
um contrato contém mais de uma
obrigagdo de desempenho, é necessdrio
alocar o prego da transagdo a cada
obrigagdo de desempenho com base
nos pregos de venda independentes do
inicio do contrato.

Estimando o preco de venda
independente

AIFRS 15 define prego de venda
independente como “o preco pelo qual
uma entidade venderia um bem ou
servigo prometido separadamente a um
cliente”. O preco de venda observavel
cobrado pela entidade, se disponivel,
fornece a melhor evidéncia do prego de
venda independente. Se indisponivel (o
que é esperado em muitos contratos de

construgdo), a entidade estima o prego
de venda independente utilizando todas
as informagdes disponiveis, maximizando
o uso de entrada de dados observaveis.
AIFRS 15 sugere (mas ndo requer] trés
métodos possiveis:

+ avaliagdo de mercado ajustada
+ custo esperado acrescido de margem
* abordagem residual.

Atualmente, ndo ha orientagdo
especifica na IAS 11 para alocagdo

de receita a miltiplos produtos em

um contrato de construgdo. Portanto,
até que ponto uma entidade serd
impactada pela nova orientagdio
dependerd da politica contabil adotada
na literatura existente.

Até que ponto uma entidade
serd impactada pela nova
orientagdo dependerd da
politica contabil adotada na
literatura existente.
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Passo 5: Reconhecer a receita quando (ou & medida
em que) as obrigacoes de desempenho sdo atendidas

Uma entidade determina, no inicio

do contrato, se cada obrigagdo de
desempenho serd atendida (ou seja, se
o controle serd transferido) ao longo do
tempo ou em um determinado momento.
Em geral, o controle é transferido ao
longo do tempo se qualquer uma das
seguintes condigoes se aplicar:

» o cliente recebe e consome os
beneficios conforme a execugdo da
entidade;

+ o cliente controla o ativo & medida
em que este é criado ou aprimorado;

+ o ativo ndo tem uso alternativo para
o vendedor e o vendedor tem direito
ao pagamento pelo executado até o
momento.

Se nenhuma dessas condig¢des for
atendida, a entidade reconhece a
receita em um determinado momento.

Embora muitos contratos do tipo
construcdo transfiram o controle de
um bem ou servigo ao longo do tempo
e, portanto, resultem em um padrdo
similar de reconhecimento de receita
comparado ao determinado pelo IAS
11, uma entidade ndo pode presumir
que ndo ha altera¢gdo no momento da
receita e deve avaliar cuidadosamente
quando o controle é transferido para
determinar quando reconhecer a receita
de acordo com a IFRS 15.

Para uma obrigagdo de desempenho
que é atendida ao longo do tempo,
uma entidade mede seu progresso
em dire¢do a conclusdo de forma

a representar o padrdo pelo qual
transfere o controle dos bens/servigos
para o cliente. A IFRS 15 discute duas
classes de métodos: métodos de
entrada e saida.

Uma entidade deve avaliar seus
métodos existentes para garantir que
eles atendem ao objetivo de acordo
com a IFRS 15. Para obrigagdes de
desempenho atendidas ao longo

do tempo, o método de entrada
cost-to-cost frequentemente aplicado
hoje ndo pode ser presumido como a
medida mais apropriada de progresso
em dire¢do & conclusdo.

Da mesma forma, se a entidade

estd essencialmente fornecendo um
servigo de procurement relacionado a
materiais para um projeto, na medida
em que os materiais sdo comprados

e ndo instalados, a entidade ajusta

o método de entrada e somente
reconhece a receita nesses materiais
na extensdo dos custos incorridos.
Nenhuma margem é reconhecida até
que os materiais sejam instalados. Isso
pode resultar em uma margem de lucro
desigual durante a vigéncia

do contrato.

Enquanto muitos contratos
do tipo construcdo irdo
transferir o controle de um
bem ou servigo ao longo do
tempo e, portanto, resultardao
em um padrdo similar de

reconhecimento de receita
comparado ao determinado
pela IAS 11, uma entidade
ndo pode presumir que ndo
ha alteragao no momento
da receita e que deve avaliar
cuidadosamente quando

o controle & transferido
para determinar quando
reconhecer a receita de
acordo com a IFRS 15

Transferéncia de
controle de bem ou
servigo para o cliente

Ao longo do tempo

Em um determinado
momento
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Outras orientacoes

Custos do contrato

AIFRS 15 exige que uma entidade
capitalize os custos incrementais de
obtengdo de um contrato, se espera
recuperar esses custos. ‘Custos
incrementais’ da obtengdo de um
contrato sdo definidos como custos

que uma entidade ndo teria incorrido

se ndo tivesse obtido o contrato (por
exemplo, algumas comissdes de vendas).
Os custos incorridos por uma entidade
independentemente de se obter um
contrato (por exemplo, custos licitatérios)
sdo contabilizados como incorridos, a
menos que os custos sejam explicitamente
imputdveis ao cliente, independentemente
da entidade obter o contrato.

A nova orientagdo também levard as
empresas a reexaminar suas politicas
contdbeis com relagdo aos custos

o GrantThornton

An instinct for growth’

grantthornton.com.br

contratuais de mobilizagdo. Embora

a IAS 11 permita que os custos de
mobilizagdo sejam capitalizados

e amortizados durante a vigéncia

do contrato, muitas empresas de
construgdo tendem a contabilizar esses
custos conforme incorridos.

AIFRS 15 exige que tais custos
sejam capitalizados quando critérios
especificos sdo atendidos.

Comunicagoes

Todas as entidades, especialmente
aquelas com contratos de duragdo
superior a um ano, serdo obrigadas a
fornecer informacgdes adicionais além
das que sdo atualmente exigidas. Como
resultado, os sistemas e processos
precisardo capturar e resumir as
informagdes incrementais necessarias
para atender aos novos requisitos.

Embora a IAS 11 permita que
os custos de mobilizagdo
sejam capitalizados e
amortizados durante a
vigéncia do contrato, muitas
empresas de construgao
tendem a contabilizar esses
custos conforme incorridos. A
IFRS 15 exige que tais custos
sejam capitalizados quando
critérios especificos sdo
atendidos.
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